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Vertriebsmitarbeiter*in im Außendienst – Ab sofort! 

 

Vertriebsgebiet (vorerst): Bayern – München, Nürnberg, Augsburg, Regensburg  

 

„wohlig“ ist unsere neue Premium Feuerzangenbowle für zu Hause, die nicht nur durch ein modernes Design, 

sondern vor allem durch höchste Qualität und ihren hervorragenden Geschmack überzeugt! 

Hinter „wohlig“ steht ein Team voller Leidenschaft, das durch mehr als 15 Jahren Erfahrung mit Überzeugung 

hinter ihrem Produkt steht. 

 

Für den Aufbau unseres Vertriebs in Bayern suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n 

Vertriebsmitarbeiter*in im Außendienst. 

Position: 

• Sie platzieren unser Premium Produkt im Einzelhandel (EDEKA, Frischeparadies, Käfer, Weinhändler, 
…) sowie in Geschäften mit Einkaufserlebnissen. 

• Leads werden Ihnen von unserem Callcenter-Team zugearbeitet und vorterminiert 

• Sie identifizieren weitere Vertriebspotentiale und die damit verbundene aktive Neukundenakquisition 

• Vertriebsstrategie und Vertriebsplanung setzen Sie eigenverantwortlich um; Ihre Routen- und 
Terminplanung führen Sie zielführend und effizient durch 

• Geschäftstermine und eigene, zusätzliche Kundenkontakte werden über ein gemeinsames 
Projektmanagement-Tool eingetragen und gepflegt 

• Sie tragen entscheidend zum Wachstum unseres Unternehmens bei und übernehmen dabei 
Verantwortung 
 

Das zeichnet Sie aus: 

• Vertriebserfahrung: idealerweise im alkoholischen Produktsegment und/oder im Premium 

Produktsegment 

• Offene und charismatische Art, Freude am Umgang mit Kunden und Begeisterung für unser Premium 

Produkt 

• Zielsicheren Instinkt für neue Märkte, hohes Engagement im Aufbau von Geschäftsbeziehungen mit 

Neukunden und Ausdauer bis zum erfolgreichen Abschluss des Verkaufsprozesses 

• Konsequente Verfolgung von Vertriebszielen mit nachweislichen Erfolgen im Geschäftsausbau 

• Sehr gutes Verhandlungsgeschick auch auf Geschäftsleitungsebene, Überzeugungsstärke sowie ein 

souveränes, sicheres Auftreten 

• Ein hohes Maß an Eigenmotivation und eine selbständige, strukturierte Arbeitsweise  

• Sehr gute Kommunikation in Wort und Schrift 

• Kenntnisse im Umgang mit den MS-Office Produkten 

• Reisebereitschaft (Vertriebsgebiet Bayern, Ausweitung auf Bundesgebiet möglich); Führerschein 

Klasse B erforderlich 

Wir bieten: 

• Wir sind ein kleines professionelles Team aus dem Eventbereich, das im Handel & Vertrieb wachsen 
will und höchste Ansprüche an uns und unsere Produkte hat 

• Eine attraktive Festanstellung mit fairer Vergütung + leistungsbezogener Komponente 
• Optional auch auf Freelancer-Basis möglich 

• Freies und unternehmerisches Denken & Handeln wird gefordert & gefördert 

• Aussicht Teil eines, im Aufbau befindlichen, mehrköpfigen Vertrieb-Teams zu sein, dass verantwortlich 
für die gesamte Region Deutschland ist 
 

Ihr Interesse ist geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung. 

Bewerbungen an: personal@wohlig.de 
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